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الثقافية  أبرز الأحداث  الحالية ترسيخ مكانته كأحد  الدولي للصيد والفروسية في دورته  أبوظبي  يواصل معرض 

والتراثية في المنطقة والعالم، حيث شهد إقبالًاً جماهيرياًً لافتاًً ملأ قاعات وممرات المعرض منذ لحظة الافتتاح، 

ليجتمع تحت سقفه زوار من مختلف الجنسيات والأعمار، استجابوا لثراء التجربة وتنوع القطاعات الخمسة عشر 

التي يحتضنها المعرض هذا العام.

لقد أصبح المعرض وجهة يومية مفضلة للآلاف، فالبعض يأتي برفقة أسرته وأطفاله لقضاء وقت مفعم بالمتعة 

والاكتشاف، فيما يحرص آخرون على التزود بالمعرفة عبر الاطلاع على موروث الصيد والفروسية ورياضات الأجداد. 

أما الباحثون عن منتجات مميزة، فقد وجدوا في أجنحة السكاكين والسلوقي والهجن والفنون والسوق فرصة 

استثنائية للاقتناء والتسوق، في حين استقطبت المبادرات الحكومية جمهورا واسعاًً من المهتمين بالاستدامة 

وحماية البيئة والحفاظ على التراث.

ولا يقتصر الحضور الجماهيري على التفاعل مع الأجنحة فقط، بل يمتد إلى المشاركة في أنشطة ومسابقات ابتكرتها 

إدارة المعرض، تضيف إلى التجربة أبعاداًً جديدة من التشويق والتنافسية، مثل مسابقات أجمل برقع للصقور، 

وأجمل كلب سلوقي، ومسابقة الشعر النبطي، إلى جانب فعاليات ثقافية وتعليمية موجهة للأطفال والشباب. كما 

حظيت المزادات الخاصة بالصقور والإبل باهتمام بالغ، حيث شهدت إقبالًاً كبيراًً من الهواة والمقتنين، وأسهمت 

في تعزيز مكانة المعرض كمنصة تجارية وتراثية في آن واحد.

وبهذا التنوع في الفعاليات والمحتوى، يثبت المعرض عاماًً بعد عام أنه أكثر من مجرد تظاهرة تراثية أو تجارية، فهو 

حدث شامل يجمع بين الثقافة والمعرفة والتسوق والترفيه، ويعكس صورة حية عن أصالة التراث الإماراتي وانفتاحه 

على العالم. إن مشهد الأروقة المزدحمة والتفاعل الحي بين الزوار والعارضين يؤكد ريادة المعرض وجهةًً عالمية 

تلبي شغف الجميع وتمنحهم تجربة لا تنسى.

المعرض يلبي شغف الجميع
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4 قطاعات جديدة تمزج التراث بالحداثة

للصيــد  الدولــي  أبوظبــي  معــرض  شــهد 
والفروســية لهــذا العــام إضافــة أربــع قطاعــات 
جديــدة شــكلت قيمــة مميــزة فــي النســخة 
الحالية، وهي: الســكاكين، الســلوقي، الســوق، 
والهجــن. هــذه القطاعــات، التــي رفعــت العــدد 
ــعة  ــادة واس ــت إش ــاًً، لاق ــى 15 قطاع ــي إل الكل
ــراث،  ــن بالت ــن والمهتمي ــزوار والعارضي ــن ال م
إذ أســهمت فــي تقديــم صــورة متكاملــة تجمــع 
بيــن الأصالــة العريقــة ومتطلبــات الحداثــة. 
واعتبــر كثيــرون أنّّ إدخــال هــذه القطاعــات 
للمعــرض  المســتمر  التطــور  علــى  يبرهــن 
وقدرتــه علــى تلبيــة اهتمامــات شــرائح أوســع 
مــن الجمهــور، بفضــل التنظيــم المحكــم مــن 
نــادي  مــع  بالتعــاون  “أدنيــك”  شــركة  قبــل 

صقــاري الإمــارات.

السكاكين: من رمزية الماضي
إلى ابتكارات الحاضر

لطالمــا ارتبطــت الســكاكين بتاريــخ الإمــارات 
والخليــج كأداة لا غنــى عنهــا فــي حيــاة الأجــداد، 
وهــو مــا جعــل وجــود قطــاع مخصــص لهــا 
محمــد  وأكــد  واســعاًً.  ترحيبــاًً  لاقــت  خطــوة 
الأميــري، المديــر العــام لشــركة “تمريــن”، أنّّ 
تــزال ذات قيمــة كبيــرة فــي  الســكاكين مــا 
ّـرت أنمــاط اســتخدامها  ــاة النــاس، وإن تغي� حي

ــن.  ــرور الزم ــع م م
وأضــاف عبدالــسلام الأميــري، مديــر المبيعــات 
فــي الشــركة، أنّّ جناحهــم يعــرض قطعــاًً نــادرة 
مثــل ســكين يعــود عمــره إلــى عشــرة آلاف 

ســنة مــن تصميــم “نيكــول بايــل”، إلــى جانــب 
قطــع مميــزة مــن “وليــم هارفــي” واليابانــي 
الســاموراي  ســيوف  صانــع  “ميتســودا” 
ــل  ــة مث ــات محلي ــن منتج ــضلًاً ع ــهيرة، ف الش

“صالــح للســكاكين” و”صالــح للخناجــر”. 
مــن جانبــه، اعتبــر الزائــر حمــد حليــس النيــادي 
ــى  ــى عل ــكاكين أضف ــاع الس ــص قط أنّّ تخصي
أوضــح  بينمــا  أصــيلًاً،  تراثيــاًً  بعــداًً  المعــرض 
ــوه  ــه محب ــاع ل ــذا القط ــلطان أنّّ ه ــدالله س عب
تؤكــد  ناجحــة  إضافــة  بأنــه  ووصفــه  ورواده، 
أحمــد  حمــد  الزائــر  أمــا  المعــرض.  شــمولية 
فقــد قــال إنــه جــاء خصيصــاًً لاقتنــاء ســكاكين 

قديمــة ذات طابــع تراثــي فريــد.

الهجن: رمز الصبر والأصالة الإماراتية
الذاكــرة  فــي  حيــوان  مجــرد  ليســت  الإبــل 
والتحمــل  للقــوة  رمــز  هــي  بــل  الإماراتيــة، 
قطــاع  حضــور  كان  هنــا  ومــن  والأصالــة. 
ــيما  ــاًً، لاس ــاًً مهم ــرض حدث ــي المع ــن” ف “الهج
أنّّ تربيــة الإبــل جــزء حــي مــن الهويــة الوطنيــة 

المحلــي.  والاقتصــاد 
وأوضــح الدكتــور عبدالعزيــز محمــود مطــر أنّّ 
ــي  ــر طبيع ــن أم ــص للهج ــاع مخص ــود قط وج
إلــى  مشــيراًً  المعــرض،  وثــراء  تنــوع  ويؤكــد 
مشــاركة “المجموعــة العلميــة المتقدمــة” التــي 
الاستنســاخ  فــي مجــالات  قدّّمــت خدماتهــا 

وعلاج العــقم ونــقل الأجــنة.
مكتــب  مديــر  البلوشــي،  توفيــق  أكــد  فيمــا 

الرئيــس التنفيــذي لشــركة “إبــل”، أنّّ مشــاركة 
حيــث  المجتمعــي،  لدورهــا  امتــداد  الشــركة 
عرضــت منتجاتهــا مــن جلــود الإبــل الطبيعيــة، 
لــدى  خاصــة  مكانــة  تحتــل  الإبــل  أن  مبــرزاًً 
الإماراتييــن والخليجييــن عمومــاًً، وتُُعــد جــزءاًً لا 

ــخ. ــراث والتاري ــن الت ــزأ م يتج

السلوقي: كلب الصيد العربي
وأمانة الأجداد

الــذي  للســلوقي  قطاعــاًً  المعــرض  خصــص 
يُُعتبــر أحــد أقــدم سلالات الــكلاب فــي العالــم 
وأكثرهــا ارتباطــاًً بالصحــراء العربيــة. ويُُعــرف 
 80 إلــى  تصــل  التــي  بســرعته  الســلوقي 
كيلومتــراًً فــي الســاعة، وبإخلاصــه لصاحبــه، 
ــه  ــا يمنح ــر م ــل ينتظ ــه، ب ــد لنفس ــو لا يصي فه

كـه. لـه مالـ ـ
أنّّ  اســمينا  عبدالــجلال  العــارض  وأوضــح 
الســلوقي  إنتــاج  علــى  تركّّــز  دلمــا”  “مزرعــة 
خالــد  محمــد  قــال  بينمــا  الأصيــل.  العربــي 
ســرعة  منــح  قــد  التهجيــن  إن  أبومحمــد 
ــه أفقــد الكلــب خصائــص مهمــة  ــة، لكن إضافي

والتحمــل.  الصبــر  مثــل 
ــاع،  ــذا القط ــاًً به ــاًً ملحوظ ــدوا اهتمام ــزوار أب ال
ــي  ــل الكتب ــعيد فيص ــاب س ــم الش ــن بينه وم
ســلوقياًً   27 يملــك  كان  أنــه  كشــف  الــذي 

أنّّ  مؤكــدا�  لأصدقائــه،  جميعهــا  أهداهــا 
المعــرض أتــاح فرصــة كبيــرة لهــواة التربيــة. 
مــن جهتــه، أكــد الزائــر مكتــوم محمــد أنــه جــاء 
ــزز  ــد يع ــب جدي ــراء كل ــاًً لش ــرض خصيص للمع

ــد. ــة الصي ــه بهواي اهتمام

السوق: منصة للتجارة الشعبية 
وتجارب جديدة

ــذب  ــة ج ــى نقط ــوّّل إل ــد تح ــوق” فق ــا “الس أم
للشــركات  وفّّــر  إذ  المعــرض،  داخــل  مهمــة 
مــع  للتواصــل  مباشــرة  فرصــة  والمحــال 
ــركة  ــت ش ــا. وحرص ــرض منتجاته ــور وع الجمه
“المنــدوس” علــى توســيع مســاحة جناحهــا 
أوضــح  بينمــا  الكبيــر،  الإقبــال  لاســتيعاب 
محمــد مــراد مــن “تمــور ليــوا” أنّّ الســوق يمثــل 
فرصــة ذهبيــة لعــرض المنتجــات أمــام جمهــور 

واــسع.
وأكــدت خديجــة إســحق مــن شــركة “ليجينــس” 
أنّّ منتجــات العطــور والبخــور والزعفــران التــي 
قدموهــا لاقــت رواجــاًً ملحوظــاًً. وأوضــح رجــب 
ــة” أنّّ  ــر الديواني ــن “قص ــي م ــد عل ــد أحم محم
ــت  ــور لاق ــوة والبخ ــة والقه ــات العماني الحلوي
طلبــاًً كبيــراًً، فيمــا ذكــر ســعيد الشامســي مــن 
مــن  انتقــالًاً  تمثــل  مشــاركتهم  أنّّ  “ريميــة” 
ــر  ــل المباش ــى التواص ــي إل ــويق الإلكترون التس

ـمـع الجمـهـور.
واعتبــر هانــي ســعيد مــن “مســك الخلــود” 
بُُعــداًً  أضافــت  موفقــة  فكــرة  الســوق  أنّّ 
ــارق  ــف ط ــال يوس ــا ق ــرض، بينم ــداًً للمع جدي
الســمن  إن شــركته عرضــت منتجــات مثــل 
والعســل والمعمــول لتحقيــق انتشــار أكبــر. 
الزائــر فهــد مســعود لفــت إلــى أنــه اشــترى 
وجــود  أنّّ  معتبــراًً  المعــرض،  مــن  “شــماغاًً” 
بالصيــد  مباشــرة  متصلــة  غيــر  منتجــات 
والفروســية يمثــل ميــزة إضافيــة تثبــت عالميــة 

وتنوعــه. الحــدث 

تراث وابتكار 
اســتطاع  النوعيــة،  والإضافــة  التنــوع  بهــذا 
والابتــكار،  التــراث  بيــن  يجمــع  أن  المعــرض 
وأن يقــدم للــزوار تجربــة شــاملة تلبــي شــغف 
ــه آفاقــاًً أوســع  الهــواة وتفتــح فــي الوقــت ذات
للشــركات والمهتميــن. وقــد أثبــت معــرض 
أبوظبــي الدولــي للصيــد والفروســية مــرة أخرى 
ّـه ليــس مجــرد حــدث تجــاري أو ترفيهــي، بــل  أن�
ــة،  ــة متكامل ــة واقتصادي ــة وتراثي ــة ثقافي منص
ــراًً  ــع جس ــر وتصن ــي والحاض ــن الماض ــزاوج بي ت

ــتقبل. ــو المس ــاًً نح متين
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بيــن مطــاردة الغــزلان ومراقبــة الأســود، يفتــح 
ــاق  ــام عش ــه أم ــفاري أبواب ــد والس ــم الصي عال
شــركات  تقــدم  حيــث  والإثــارة،  المغامــرة 
قلــب  فــي  اســتثنائية  تجــارب  متخصصــة 
ــكا  ــا وأمري ــر إفريقي ــدة عب ــر الممت ــة البك الطبيع
وأســتراليا. هــذه الــرحلات، التــي تمــزج بيــن 
للصياديــن  تتيــح  البريــة،  وســحر  التشــويق 
نــادرة  الطبيعــة فرصــة  المحترفيــن ومحبــي 
مطــاردة  مــن  تُُنســى،  لا  لحظــات  لعيــش 
الغــزلان وســط الســهول الذهبيــة إلــى مراقبــة 

الأســود فــي عرينهــا. 

الأجــواء  هــذه  الســفاري  شــركات  نقلــت 
ــي  ــى أجنحتهــا فــي معــرض أبوظب الســاحرة إل
مســتعرضة  والفروســية،  للصيــد  الدولــي 
خبراتهــا وخدماتهــا، حيــث شــاركت وفــود مــن 
لتقديــم  وأســتراليا  وأوروبــا  وأمريــكا  إفريقيــا 
مغامــرات  خــوض  فــي  للراغبيــن  عروضهــا 
تنافــس  وســط  الســفاري،  ورحلات  الصيــد 
والتعريــف  الــزوار  اجتــذاب  علــى  ملحــوظ 

الســياحية. الوجهــات  بأجمــل 

شركة إيليت سكيب
القطريــة  ســكيب  إيليــت  شــركة  شــاركت 
الضــوء  لتســليط  المعــرض  فــي  بموظفيهــا 
ــد  ــي الصي ــى محب ــة إل ــا الموجه ــى خدماته عل
والمغامــرة، حيــث تنظــم رحلات إلــى جنــوب 
إفريقيــا وكينيــا وموزمبيــق وروانــدا ومدغشــقر. 
ــة  ــن لحظ ــة م ــب الرحل ــركة بترتي ــل الش وتتكف
وصــول العميــل إلــى المطــار وحتــى عودتــه، 
متوليــة كافــة التفاصيــل مــن تحديــد مــكان 
صيدهــا  المــراد  الحيوانــات  ونــوع  الرحلــة 
إلــى  وصــولًاً  بإحضارهــا،  المســموح  تلــك  أو 
التكلفــة الماليــة التــي تحــدد وفقــاًً لطبيعــة 

المطلوبــة. الخدمــة 

رحلات الصيد والسفاري
تجارب فريدة تنقل الزوّّار من قلب البريّّة إلى أجنحة المعرض

شركة ساند ريفا فالي
أمــا شــركة ســاند ريفــا فالــي الجنــوب إفريقيــة 
فقــد جــاءت إلــى المعــرض للترحيــب بالراغبين 
فــي خــوض تجربــة الصيــد والســفاري بجنــوب 
إفريقيــا، التــي تقــدم مزيجــاًً غنيــاًً مــن الطبيعــة 
الخلابــة فــي كيــب تــاون وحدائقهــا، ورحلات 
الحيــاة البريــة فــي حديقــة كروجــر الوطنيــة، 
إضافــة إلــى الشــواطئ الســاحرة فــي دوربــان، 
والتاريــخ  الثقافــة  استكشــاف  عــن  فــضلًاً 
يعقــوب  الدكتــور  وأوضــح  للــبلاد.  العريــق 
التنســيق  علــى  تعمــل  الشــركة  أن  موســى 
للراغبيــن فــي زيــارة جنــوب إفريقيــا، حيــث 
توفــر لهــم خدمــات راقيــة تشــمل الإقامــة فــي 

ــتخراج  ــقلات، واس ــوم، والتن ــبعة نج ــادق س فن
تصاريــح الصيــد، مؤكــداًً أن الأســعار تختلــف 

ــة. ــة الخدم ــب نوعي بحس

شركة بريمير
وتمنــح شــركة بريميــر زوارهــا فرصــة اســتثنائية 
لاستكشــاف ولايــة مونتانــا الأمريكيــة، حيــث 
الطبيعيــة  والمتنزهــات  الجبليــة  القمــم 
بيــج هــورن الشــهير.  ليتــل  وموقــع معركــة 
ــرض  ــي المع ــا ف ــر جناحه ــركة عب ــت الش وقدم
حجــوزات  تشــمل  لــرحلات  مغريــة  عروضــاًً 
الفنــادق، وتصاريــح الصيــد، وتجهيــز أماكــن 
الصيــد المخصصــة لصيــد أســد الجبــل والــدب 

تحنيــط  خدمــة  الشــركة  توفــر  كمــا  الأســود. 
الحيوانــات للراغبيــن فــي إعادتهــا معهــم إلــى 
بلدانهــم. إلــى جانــب ذلــك، تعــرض الشــركة 
ــح  ــات التلقي ــدم خدم ــع، وتق ــادرة للبي ــولًاً ن خي

والتهجيــن لعشــاق تربيــة الخيــول.

شركة إم لاندو
علــى  لانــدو  إم  شــركة  ركــزت  جهتهــا،  مــن 
زيمبابــوي،  فــي  والســفاري  الصيــد  رحلات 
ــة  ــهول المليئ ــة والس ــشلالات والأودي ــث ال حي
بالحيــاة البريــة. وأكــد برايــن، مســؤول الشــركة، 
لعشــاق  مثاليــة  وجهــة  تعــد  زيمبابــوي  أن 
تمتلــك  الشــركة  أن  إلــى  مشــيرا�  الصيــد، 
فندقــاًً وعلاقــات واســعة تســهم فــي جعــل 
الرحلــة أكثــر متعــة وتشــويقاًً، عبــر توفيــر جميــع 

للــزوار. اللازمــة  الترتيبــات 

شركة هايب أوف ذاهنت
أمــا شــركة هايــب أوف ذاهنــت فتقــدم خبرتهــا 
الممتــدة منــذ تســع ســنوات فــي مجــال رحلات 
الجزيــرة  تشــتهر  حيــث  بنيوزيلنــدا،  الصيــد 
بصيــد الغــزلان. وقــال بــراك حديــد إن الشــركة 
تذاكــر  باســتثناء  الترتيبــات  كافــة  تتولــى 
علــى  تعتمــد  الأســعار  أن  الطيــران، موضحــاًً 
ــار  ــة اختي ــر حري طبيعــة الرحلــة، مؤكــداًً أن للزائ

نــوع الغــزال المــراد صيــده.

شركة إكسكلوسف
شــركة  حضــرت  ذاتــه،  الســياق  وفــي 
فــي  للمشــاركة  تنزانيــا  مــن  إكسكلوســف 
تنظــم  حيــث  خدماتهــا،  وعــرض  المعــرض 
رحلات ســفاري وصيــد للأفــراد والأســر. وأوضــح 
تعــد وجهــة ســياحية  تنزانيــا  مســؤولوها أن 
البريــة  المغامــرات  بيــن  تجمــع  متميــزة 
معالــم  عــن  فــضلًاً  الســاحرة،  والشــواطئ 
الوطنــي  ســيرينجيتي  منتــزه  مثــل  شــهيرة 

كليمنجــارو. وجبــل 

شركة السانديوي
المرخصــة  الســانديوي  شــركة  كذلــك  وتبــرز 
بشــراكتها  إفريقيــا،  وجنــوب  الإمــارات  فــي 
ــث  ــة، حي ــي رأس الخيم ــد ف ــركة يلا هان ــع ش م
ــاون  تنظــم رحلات صيــد وســفاري إلــى كيــب ت
وبوتســوانا وشلالات فيكتوريــا وتنزانيــا. وأكــد 
المشــاركة  مــن  الهــدف  أن  ريــاض  أحمــد 
هــو تقديــم باقــات متنوعــة لعشــاق الصيــد 
الواســع  الإقبــال  إلــى  مشــيرا�  والمغامــرة، 
علــى جنــاح الشــركة بفضــل تنــوع العــروض 

والوجهــات.
وبذلــك شــكل قطــاع رحلات الصيــد والســفاري 
للصيــد  الدولــي  أبوظبــي  معــرض  فــي 
والفروســية نافــذة مثاليــة للــزوار للاطلاع علــى 
المتعــة والإثــارة،  بيــن  تجــارب غنيــة تجمــع 
وتؤكــد أن روح المغامــرة لا حــدود لهــا حيــن 

تتلاقــى مــع الطبيعــة فــي أبهــى صورهــا.
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ــد  ــي للصي ــي الدول ــرض أبوظب ــاة مع ــن رع ــدة م ــركة GAC واح ــر ش تعتب
والفروســية الــذي يتيــح للمشــاركين فيــه عقــد صفقــات، وإجــراء العديــد 

ــة.   ــة والثقافي ــادلات التجاري مــن التب
وتعــرض GAC أمــام جمهــور المعــرض الــذي تنظمــه مجموعــة “أدنيــك” 
ــذه  ــن ه ــا. ع ــدث موديلاته ــن أح ــيارتين م ــارات س ــاري الإم ــادي صق ون
المشــاركة قــال علــي نظــام مديــر مبيعــات مســاعد فــي شــركة قرقــاش 
فــرع أبوظبــي: كان لدينــا اهتمامــاًً بالمشــاركة فــي المعــرض، وبــأن نكــون 
أحــد الرعــاة خاصــة وأن زوار المعــرض مــن الأشــخاص المهتميــن بقطــاع 

الســيارات. 

إقبال جماهيري
أوضــح علــي نظــام: نعــرض فــي جناحنــا ســيارتين GAC التــي تعــد 
واحــدة مــن أهــم المــاركات التــي تتواجــد فــي ســوق الســيارات، وعرضنــا 
التــي  رود”  “أوف  والأخــرى  بالكهربــاء  تعمــل  ســيارة  الأول  موديليــن 
ــم  ــن أه ــر م ــل وتعتب ــة بالكام ــي إلكتروني ــراء، وه ــي الصح ــادة ف ــاد ع تُُق
 GAC المــاركات الموجــودة فــي الصيــن، ومــن أكثــر الســيارات مبيعــاًً فــي
وأضــاف: وجدنــا فــي المعــرض فرصــة كبيــرة لإطلاق وعــرض “ديــزرت 
ــال،  ــى الرم ــا عل ــادة فيه ــن القي ــي يمك ــيارات الت ــن الس ــي م ــدر” وه راي
 وفيهــا خيمــة وصنــدوق علــوي لوضــع الأغــراض، وقــد لاقــت إقبــالًاً كبيــراًً.

رصد وتفاعل
الأولــى  ومنــذ  المعــرض،  فــي  الثانيــة  المشــاركة  أنهــا  نظــام  وذكــر 
اســتحوذت الســيارة فيهــا علــى حيــز كبيــر مــن الزبائــن، فتفاعــل جمهــور 

المــعرض ــمع منتجــنا أــشعرنا بالــسعادة.
ــى  ــل إل ــزاًً يص ــغل حي ــوم أن تش ــتطاعت الي ــن اس ــام أن الصي ــن نظ وبي
%30 مــن إنتــاج الســيارات فــي العالــم والصيــن كانــت بالأســاس تقــدم 
ــي  ــن وكلاء GAS الت ــة، فنح ــيارات عالمي ــاركات س ــن م ــد م ــاًً للعدي قطع
تملــك أقــدم مصنــع موجــود فــي الصيــن ويعــود ذلــك لعــام 1948 
وكانــت ســابقاًً منــذ عــام 2009 تصنــع تويوتــا وهونــدا المخصصة للســوق 
الصينــي، وشــدد علــى أنــه منــذ 3 ســنوات يؤكــد الجميــع أن ســيارات 

الصيــن تتميــز بـ“أوبشــنز” ممتــاز وســعر منافــس.
ــي  ــد ف ــال: نرص ــرض وق ــي المع ــاركتهم ف ــة مش ــى أهمي ــام عل ــز نظ ورك
المعــرض  رد فعــل وكيفيــة تفاعــل النــاس مــع المعــروض، فالعارضــون 
ــوق أو لا،  ــي الس ــتمروا ف ــكان أن يس ــوا إن كان بالإم ــتطيعوا أن يعرف يس
ومشــاركتنا هــذه جعلتنــا نعــرف النقــاط المهمــة التــي يريدهــا الزبائن من 

إكسســوارات وميــزات أخرى. 
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يلحــظ زوار جنــاح الكرفانــات والبيــوت المتنقلــة فــي »معــرض أبوظبي 
الدولــي للصيــد والفروســية« لافتــات »مُُبــاع« بالعربيــة أو مــا يعادلهــا 
بالإنجليزيــة علــى عــدد كبيــر مــن المعروضــات، فــي مشــهد يؤكــد 
ــرز أهــداف مشــاركتها  نجــاح الشــركات العارضــة فــي تحقيــق أحــد أب
وهــو التســويق وإبــرام الصفقــات، مــع تطلعهــا إلــى توســيع حضورهــا 

وتعزيــز شــبكة علاقاتهــا فــي الأســواق.

ــن  ــة لم ــولًاً عصري ــة حل ــوت المتنقل ــات والبي ــركات الكرفان ــدّّم ش وتق
يبتغــون الحريــة والراحــة وخــوض تجــارب اســتثنائية فــي الســفر 
أو الســكن المؤقــت، مســتندة إلــى تصميمــات ذكيــة تــزاوج بيــن 
مفاهيــم الاســتدامة والتكنولوجيــا الحديثــة، حيــث تُُنتــج أو تؤجــر 
ّـزة بالكامــل تناســب مختلــف الاحتياجــات والميزانيــات،  وحــدات مجه�
مــن النمــاذج الاقتصاديــة إلــى الفاخــرة، مــع ضمــان الجــودة والسلامة 

والرفاهيــة.

ــواء  ــدة، س ــل فري ــكن متنق ــة س ــزوار تجرب ــركات لل ــذه الش ــر ه وتوفّّ
لعشــاق المغامــرات فــي البــراري أو للباحثيــن عــن حلــول مرنــة قــرب 
مواقــع أعمالهــم، فيمــا تحــرص علــى إبــراز منتجاتهــا بمــا يعكــس 
تطــور الصناعــة محليــاًً ودوليــاًً. يثــري المعــرض الــذي تنظمــه “أدنيــك” 

ــادي صقــاري الإمــارات. بالتعــاون مــع ن

ماستر تريلا
ــن  ــة م ــكيلة متنوع ــريلا« تش ــتر ت ــت »ماس قدم
الكرفانــات بمقاســات وأســعار مختلفــة. وكان 
محمــد صــدر، مديــر المبيعــات، يطــوف بيــن 
الــزوار فــي جنــاح الشــركة ليشــرح خصائــص كل 
وحــدة ويجيــب عــن استفســاراتهم. وأوضــح أنّّ 
شــركته، التــي تمتــد خبرتهــا إلــى نحــو 40 عامــاًً، 
تفضّّــل اســتخدام الألومنيــوم المقــوى لقدرتــه 
علــى مقاومــة الحــرارة والعوامــل الجوية، مشــيراًً 
توطيــن  دعــم  فــي  تــريلا«  »ماســتر  دور  إلــى 
صناعــة الكرفانــات وتقديــم منتجــات إماراتيــة 
بحســب  الأحجــام  ومتنوعــة  الجــودة  رفيعــة 

ــملاء. متطلبــات الع

العربات المتنقلة والكرفانات 
تصميمات ذكية تمزج بين الاستدامة والتقنية الحديثة

بليس موبيل
ــي  ــل« ف ــس موبي ــاركت »بلي ــدا، ش ــن هولن م
بعــرض ســيارتها »الاستكشــافية«  المعــرض 
متطــورة  بتجهيــزات  والمــزوّّدة  الضخمــة 
الصحــارى  إلــى  الوصــول  مــن  تمكّّنهــا 
والغابــات وســفوح الجبــال، والمصممــة وفــق 
أعلــى المعاييــر لمواجهــة مختلــف الظــروف 
المناخيــة. وتبلــغ قيمــة المركبــة نحــو مليونيــن 
ــدس  ــدّّم مهن ــا ق ــم، فيم ــف دره ــة أل وأربعمئ
الشــركة شــرحاًً مســتفيضاًً لخصائصها ومزاياها 
أمــام الــزوار. وأكــد مســؤولو »بليــس موبيــل« 
ســعيهم لإيجــاد أســواق جديــدة فــي المنطقــة، 
معبّّريــن عــن امتنانهــم لإقبــال مواطنيــن مــن 
ــم  ــب متابعته ــم عق ــى جناحه ــج عل دول الخلي

حســابات الشــركة عبــر المنصــات الرقميــة.

كرفانات الخليج
أمــا »كرفانــات الخليــج« التــي تتخــذ مــن دبــي 
الكرفانــات  مــن  مجموعــة  فعرضــت  مقــراًً، 
عاليــة  بجــودة  الصنــع  والصينيــة  الأميركيــة 
ــار.  ــع الغي ــى قط ــة إل ــة، إضاف ــام متباين وأحج
أنّّ  الفلاســي  حمــد  الشــركة  مالــك  وأوضــح 
جــاءت  المعــرض  فــي  الثالثــة  مشــاركتهم 
ــملاء،  ــن الع ــد م ــب مزي ــع وكس ــدف التوسّّ به
مؤكــداًً أنّّ الإقبــال الواســع عكــس ثقــة الــزوار 
بالمنتجــات ورغبتهــم فــي اقتنائهــا، مشــيداًً 
الشــركات  دعــم  فــي  المعــارض  بأهميــة 

المحلــي. بالســوق  حضورهــا  وتعزيــز 

الابتكارات الصلبة
وشــاركت »صولد إنوفيشــن« للابتكارات الصلبة 
للمــرة الثالثــة، حيــث عرضــت كرفانــات مصنّّعــة 
الألومنيــوم  باســتخدام  الإمــارات  دولــة  فــي 
ــة  ــن مقاوم ــه م ــز ب ــا يتمي ــر، لم ــن الفايب ــديلًاً ع ب
للتــآكل والظــروف المناخيــة القاســية، مــا يمنــح 
ــات عمــراًً أطــول. وأكــد تغلــب الخيــرات،  الكرفان
فرصــاًً  يتيــح  المعــرض  أنّّ  الشــركة،  مديــر 
تســويقية مهمــة للتعريــف بمنتجاتهــم، مشــيراًً 
إلــى أن التطــور الكبيــر فــي مجــال الكرفانــات 
شــهد  فيمــا  الطلــب،  تزايــد  علــى  انعكــس 
جناحهــم إقبــالًاً جيــداًً مــن الجمهــور، مثمّّنــاًً 

التنظيــم المتميــز للحــدث.



تغطية مميزة
للفعاليات والرياضات التراثية

حمّل التطبيق

ــد  ــي للصي ــي الدول ــرض أبوظب ــى مع ــود   إل ــاج” للع ــركة “ريت ــادت ش ع
ًـا  ــاء مختلف� ــام ج ــذا الع ــا ه ــة، إلا أن حضوره ــرة الثاني ــية للم والفروس
وأكثــر تميــزًًا بعــد أن أصبحــت أحــد الرعــاة “ راعــي العطــور”، فــي الحــدث 
الــذي تنظمــه مجموعــة “أدنيــك” بالتعــاون مــع نــادي صقــاري الإمــارات.

»ريتاج« تنثر أريجها في المعرض
وتقدم ثلاث جوائز للزوار

ويؤكــد هلال الشامســي، صاحــب الشــركة، أن هــذه النقلــة جــاءت بعــد 
التجربــة الناجحــة فــي الــدورة الماضيــة، حيــث شــهد المعــرض إقبــاالًا هــائالًا 
مــن الــزوار وصــل إلــى مئــات الآلاف، وهــو مــا دفــع “ريتــاج” لتعزيــز حضورهــا 

فــي الــدورة الأضخــم بتاريــخ المعــرض.

جوائز وسحوبات
ــا  ــى 12 عامًً ــا إل ــد خبرته ــي تمت ــركة، الت ــي أن الش ــح الشامس أوض
ــت  ــران، خصص ــود والزعف ــن الع ــب وده ــود والطي ــال الع ــي مج ف
ــترٍٍ  ــا كل مش ــن خلاله ــل م ــرض، يحص ــزوار المع ــحوبات ل ثلاث س
ًـا علــى قســيمة دخــول إلــى الســحب علــى جوائــز  بقيمــة 50 درهم�
ــحب الأول،  ــا الس ــال: “أقمن ــم. وق ــى 5 آلاف دره ــل إل ــة تص نقدي
وســنجري الســحب الثانــي قبــل ختــام المعــرض، أمــا الســحب 

ــي.” ــوم الختام ــي الي ــيكون ف ــر فس ــث والأخي الثال
بمفاجأتهــا  الماضيــة  الــدورة  فــي  عرفــت  الشــركة  أن  وأضــاف 
الكبــرى للــزوار، إذ قدمــت ســيارة كجائــزة للمشــترين مــن جناحهــا.

عطور لكل الأذواق
وأشــار الشامســي إلــى أن مشــاركة “ريتــاج” فــي هــذا الحــدث 
ــر  ــة أكب ــا فرص ــت له ــيرتها، إذ أتاح ــة لمس ــة مضاف ــل قيم تمث
للتواصــل مــع شــريحة واســعة مــن المســتهلكين، مؤكــدًًا أن 
ــه  ــى مواجهت ــركة عل ــرص الش ًـا تح ــل تحدي� ــوع الأذواق يمث تن
عبــر طــرح باقــة واســعة مــن العطــور. وقــال: “عرضنــا مجموعــة 
الأصيلــة،  العربيــة  العطــور  منهــا  الأذواق،  جميــع  تناســب 
والعطــور ذات الروائــح الحلــوة، بالإضافــة إلــى خيــارات ملائمــة 

ــين.” للجنس

ًـا فاخــرة مــن العــود الــذي يحظــى  كمــا يبــرز جنــاح “ريتــاج” أنواع�
ــن  ــزءًًا م ــاره ج ــي، باعتب ــع الإمارات ــي المجتم ــة ف ــة خاص بمكان
العــادات اليوميــة ورمــزًًا للأصالــة. وبذلــك تســعى الشــركة، 
مــن خلال حضورهــا فــي المعــرض، إلــى ترســيخ بصمتهــا فــي 
ســوق الطيــب، وإلــى مشــاركة الــزوار تجربــة حســية متجــددة 

تجمــع بيــن عبــق التــراث وحداثــة الابتــكار
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 »ماهوا«
تقدم تقنية مبتكرة لتحويل الهواء إلى ماء 

التابعــة  الإماراتيــة،  “ماهــوا”  شــركة  قدمــت 
لمجموعــة “بينونــة”، عرضًًــا خاصًًــا لــزوار معرض 
الدولــي للصيــد والفروســية 2025،  أبوظبــي 
علــى  إلــى 30%  تصــل  تخفيضــات  يتضمــن 
منتجاتهــا المبتكــرة، بزيــادة %20 عــن نســبة 
ــة. ــدورة الماضي الخصــم التــي قدمتهــا فــي ال

تقنية مبتكرة لتحويل الهواء إلى ماء
GENi� ة ي هـا تقنـ بـر جناحـ شـركة عـ ضـت الـ  وعرـ
us المتطــورة، التــي تقــوم علــى إنتــاج ميــاه 
شــرب نقيــة مــن خلال تحويــل الهــواء إلــى مــاء 
صالــح للشــرب، فــي محــاكاة طبيعيــة لعمليــة 
تشــكّّل قطــرات الميــاه. وتعتمــد التقنيــة علــى 
إدخــال الهــواء إلــى فلاتــر خاصــة تمــر عبــر ثلاث 
مراحــل مــن الفلتــرة، ثــم يُُضــاف إليهــا معــادن 
 100% بنســبة  قلويــاًً  مــاء  لينتــج  محــددة، 

ــغ 7.5. ــة )pH( تبل ــة حموض بدرج

ــويق  ــؤول التس ــماعيل، مس ــرو إس ــح عم وأوض
فــي الشــركة، أن التقنيــة تمثــل ثــورة مهمــة 
تســهم فــي تقليــل الاعتمــاد علــى المصــادر 
دولــة  جهــود  وتدعــم  للميــاه،  التقليديــة 
وتقليــل  الاســتدامة  تعزيــز  فــي  الإمــارات 
البصمــة الكربونيــة. كمــا أشــار إلــى أن هــذه 

التكنولوجيــا تقــدم حلــولًاً اقتصاديــة مبتكــرة 
ًـا، إذ تعتمــد علــى  لمعالجــة نــدرة الميــاه عالمي�

مصــدر غيــر محــدود هــو الهــواء.

إنتاج مرن يلبي مختلف الاحتياجات
تتطلــب  التكنولوجيــا  أن  إســماعيل  ـّن  وبي�
لا  حــرارة  ودرجــة   20% عــن  تقــل  لا  رطوبــة 
تقــل عــن 15 درجــة مئويــة )59 فهرنهايــت( 
للعمــل بكفــاءة، مشــيرًًا إلــى أن الشــركة تنتــج 
7 وحــدات مختلفــة قــادرة علــى توليــد مــا بيــن 

ـًا. 20 إلــى 6,000 لتــر مــن الميــاه يومي�
وتوفــر “ماهــوا” أيضًًــا مولــدات مياه مــن الهواء 
الاســتخدامات  تناســب  متعــددة،  بأحجــام 
ــي  ــا ف ــاتية، بم ــة والمؤسس ــة والصناعي المنزلي
طرحــت  كمــا  والشــركات.  المعــارض  ذلــك 
الشــركة مصفــاة مبتكــرة تعتمــد علــى نفــس 
ًـا،  التقنيــة، تنتــج مــا يصــل إلــى 10 لتــرات يومي�
ــعة 1.2  ــف بس ــاه نظي ــزان مي ــى خ ــوي عل وتحت
لتــر، مــع ضمــان جــودة الميــاه عبــر عمليــة 

خاليــة مــن المــواد الكيميائيــة.
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خلال  مــن  والــرحلات  الصيــد  لمســتلزمات  الحــر  شــركة  تســتعرض 
ــة  ــية مجموع ــد والفروس ــي للصي ــي الدول ــرض أبوظب ــي مع ــا ف جناحه
ــز بجودتهــا العاليــة وتنوعهــا  ــة التــي تتمي واســعة مــن المنتجــات البري
الكبيــر، لتؤكــد مكانتهــا كواحــدة مــن أبــرز وأكبــر الشــركات العاملــة فــي 

ــة. ــة والمنطق ــي الدول ــم ف ــد والتخيي ــتلزمات الصي ــال مس مج

وتملــك الشــركة ثمانيــة فــروع داخــل الإمــارات، مــع خطــط لافتتــاح فــرع 
تاســع، إضافــة إلــى ورشــة إنتــاج خاصــة بلــوازم الــرحلات والتخييــم يتــم 
ــة  ــة العربي ــي المملك ــع ف ــب مصن ــى جان ــرق، إل ــة والمف ــا بالجمل بيعه

الســعودية ضمــن خططهــا للتوســع المســتقبلي.

منــذ  “حرصنــا  الشــركة:  باســم  المتحــدث  البلوشــي،  خالــد  وقــال 
الدولــة  داخــل  الفعاليــات  مختلــف  فــي  الحضــور  علــى  انطلاقتنــا 
ــويق.  ــاج والتس ــي الإنت ــع ف ــن والتوس ــا بالزبائ ــز علاقتن ــا لتعزي وخارجه
لقــد بدأنــا مــن الصفــر وواجهنــا تحديــات عديــدة، لكننــا نجحنــا عبــر 
ــوق  ــي الس ــخ ف ــم راس ــاء اس ــي بن ــة ف ــرة التراكمي ــاد والخب ــل الج العم

والإقليمــي”. المحلــي 
وأوضــح أن الشــركة توفــر أكثــر مــن 1200 منتــج متنــوع يشــمل لــوازم 
التخييــم والمطابــخ، التراثيــات، معــدات الشــواء والمواقــد، المــواد 
والإضــاءة  الصيــد  مســتلزمات  والمســنات،  الســكاكين  الغذائيــة، 
ــة  ــزة خاص ــب، وأجه ــي، حقائ ــظلات، كراس ــى م ــة إل ــافات، إضاف والكش

»الحر« لمستلزمات الصيد والرحلات
تعرض منتجات برية بمعايير عالية

بتجهيــز المركبــات والهواتــف.
وأكــد البلوشــي أن المشــاركة فــي المعــرض تُُعــد فرصــة مهمــة لتعريــف 
ــن  ــضلًاً ع ــدد، ف ــن ج ــتقطاب زبائ ــدة، واس ــات الجدي ــور بالمنتج الجمه
تنشــيط حركــة البيــع المباشــر. وأشــار إلــى أن جنــاح الشــركة شــهد 
إقبــالًاً كبيــراًً منــذ اليــوم الأول مــن الــزوار ومحبــي الصيــد ورحلات البــر 

والتخييــم مــن داخــل الإمــارات وخارجهــا.

وأضــاف أن أســعار المنتجــات تراعــي مختلــف الفئــات، باعتبــار أن 
ــيداًً  ــي، مش ــي والخليج ــوروث الإمارات ــن الم ــل م ــزء أصي ــر ج رحلات الب
فــي الوقــت نفســه بالتنظيــم المتميــز للمعــرض والجهــود الكبيــرة التــي 

ــه الجميــع ســنوياًً. ــاًً يترقب ــاًً عالمي جعلــت منــه حدث
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ADIHEX
A perfect spot for families and a memorable cultural adventure

معرض أبوظبي الدولي للصيد والفروسية
وجهة مثالية للعائلات وتجربة ثقافية لا تُُنسى

استقطب معرض أبوظبي الدولي للصيد والفروسية هذا العام أعداداًً كبيرة من الزوار الذين عبّّروا عن إعجابهم بمستوى التنظيم والقطاعات 

المتنوعة والفعاليات المصاحبة. وأجمع كثيرون على أن الحدث وفّّر تجربة تراثية وثقافية متكاملة جمعت بين روح الأصالة وملامح الحداثة، مما 

جعله محطة مثالية لجميع أفراد الأسرة.

الأنشطة  إلى  إضافة  المحتوى،  عرض  في  العالية  بالحرفية  توقعاتهم  تجاوز  المعرض  أن  وأكدوا  وتعددها،  المعروضات  بجودة  أشادوا  الزوار 

التفاعلية التي منحت أجواءًً مفعمة بالحيوية. كما لفت اهتمام الأطفال والعائلات، بفضل المساحات التعليمية والترفيهية التي عززت ارتباط 

الصغار بالتراث الإماراتي بأسلوب مبتكر وجذاب، فيما نالت الفعاليات الثقافية المصاحبة إعجاب الحضور نظراًً لما أبرزته من عمق ثقافي وحضاري.

This year’s Abu Dhabi International Hunting and Equestrian Exhibition (ADIHEX) welcomed a significant number of visitors, 
all of whom praised the event’s exceptional organization, diverse sectors, and various accompanying activities. Many 
attendees noted that the exhibition offered a rich heritage and cultural experience, seamlessly blending authenticity with 
modernity, making it an ideal destination for families.
Visitors praised the exhibition for its quality and diverse exhibits, noting that it exceeded expectations with its professional 
presentations and engaging interactive activities. The event captivated children and families, enhancing their connection 
to Emirati heritage. Attendees also appreciated the accompanying cultural events, which highlighted rich cultural depth.

“The exhibition is fantastic. The 
organization is meticulous, as 
always, with events in the UAE. I 
particularly enjoyed the different 
sectors and activities—truly an 
unforgettable experience.”

Ayoub Faroun - Exhibitor

غاية  في  والتنسيق  التنظيم  رائع،  المعرض 
الإمارات  من  عليه  اعتدنا  ما  وهذا  الدقة، 
استمتعت  شخصياًً  المناسبات.  جميع  في 
وبالفعل  والفعاليات،  والقطاعات  بالتنظيم 

كانت تجربة لا تُُنسى

أيوب فرعون - عارض

Participating on behalf of Globi was 
a unique opportunity. We connected 
with Emiratis and learned about 
their customs, especially falconry. 
This experience has inspired us to 
join the exhibition regularly.”

Filippo - Exhibitor

وكانت  للمشاركة،  غلوبي  شركة  باسم  جئنا 
الإماراتيين  التقينا  للغاية.  مميزة  تجربة 
والتقاليد،  العادات  إلى  وتعرفنا  والمقيمين، 
كما أثار قطاع الصقور اهتمامنا بشكل خاص. 
على  حريصين  وستجعلنا  غنية  كانت  التجربة 

المشاركة الدائمة في المعرض

 فيليبو - عارض

George Sobhi said, “I attended 
the exhibition to network with 
companies in my engineering 
field and gain insights into market 
developments while enjoying the 
activities in the pavilions.”

George Sobhi - Visitor

الشركات  مع  للتواصل  المعرض  حضرت 
تخصصي  من  قريبة  مجالات  في  العاملة 
رائعة  فرصة  المعرض  الهندسة.  في 
لبناء علاقات مهنية والتعرف إلى الجديد 
الاستمتاع  جانب  إلى  السوق،  في 
الأجنحة مختلف  في  المبهرة   بالأنشطة 

جورج صبحي - زائر

hlighted the exhibition as an 
exceptional experience with a 
variety of sectors for every visitor, 
making it a top choice for companies, 
entrepreneurs, and heritage and 
hunting enthusiasts. I personally 
enjoyed every aspect of it.

Aya Shukri - Exhibitor

الذاكرة،  من  تُُمحى  لا  تجربة  قدّّم 
القطاعات  في  الكبير  التنوع  يتيح  إذ 
إنه  عنه.  يبحث  ما  يجد  أن  زائر  لكل 
الأعمال  ورواد  للشركات  بارزة  وجهة 
لي  بالنسبة  والصيد.  التراث  وعشاق 
تفاصيلها بكل  ممتعة  تجربة   كانت 

 آية شكري - عارض

Sultan Al Amri from Oman praised the 
exhibition for its organization and the 
diverse range of sectors, noting the 
appealing variety available. He found 
the hunting and camping equipment 
sector especially attractive, as it draws 
many Omanis who come to shop and 
participate in activities.

Sultan Al Amri - Exhibitor

حيث  من  الروعة  في  قمة  المعرض 
تنوع  هناك  القطاعات.  ونوعية  التنظيم 
أنا  أما  الأذواق،  مختلف  يرضي  كبير 
التخييم،  وأدوات  الصيد  قطاع  فشدني 
العمانيين  من  الكثير  يفضله  ما  وهو 
للشراء  المعرض  يقصدون  الذين 

والاستمتاع بالفعاليات

سلطان العامري- عارض

“The exhibition highlighted the latest 
advancements from companies 
involved in hunting, weaponry, 
camping, and veterinary medicine, 
along with animal equipment. The 
Arena area featured captivating 
performances of saluki, horse, and 
camel races, offering visitors a 
delightful experience.”

Al Qassim Babiker - Exhibitor

إليه  وصلت  ما  أحدث  أظهر  المعرض 
والسلاح  الصيد  مجالات  في  الشركات 
إلى  البيطرية،  والأدوية  والتخييم 
أما  بالحيوانات.  الخاصة  الأجهزة  جانب 
في  مثيرة  عروضاًً  فقدمت  أرينا  منطقة 
والهجن،  والخيل  السلوقي  سباقات 
المتعة من  كبيرة  جرعة  للزوار   وأعطت 

القاسم بابكر - عارض
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Al-Hur Hunting and Camping
Supplies features top-quality wildlife products

Al-Hur Hunting and Camping Supplies Company is show�
casing a wide range of high-quality wildlife products at the 
Abu Dhabi International Hunting and Equestrian Exhibition 
(ADIHEX), reinforcing its status as a leading provider in the 
hunting and camping sector in the region.
The company has eight branches in the UAE and plans to 
open a ninth, along with a workshop for camping and travel 
supplies. It also operates a factory in Saudi Arabia for future 
expansion.

Khaled Al Balushi, the company’s spokesperson, remarked, 
“From our inception, we have actively participated in events 
locally and abroad to strengthen customer relationships and 
expand our market presence. Despite facing numerous chal�
lenges from the start, our perseverance and experience have 
allowed us to establish a strong brand in both local and re�
gional markets.”

The company offers over 1,200 diverse products, including 
camping and kitchen supplies, heritage items, barbecue 
equipment, food supplies, knives and sharpeners, hunting 
supplies, lighting and flashlights, as well as umbrellas, chairs, 
bags, and equipment for vehicles and phones.

Al Balushi emphasized that the exhibition presents a valua�
ble opportunity to showcase new products, attract custom�
ers, and increase direct sales. He noted that the company’s 
pavilion has generated significant interest, attracting visitors 
from the UAE and abroad eager to explore hunting, desert 
excursions, and camping experiences.

He noted that product prices are designed to accommodate 
all market segments, emphasizing that desert trips are a 
fundamental aspect of Emirati and Gulf heritage. He also 
commended the exceptional organization of the exhibition 
and the tremendous efforts that have transformed it into a 
highly anticipated global event each year.
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MA HAWA 
unveils an innovative air-to-water technology

The Emirati company Mahwa, a sub�
sidiary of the Baynouna Group, has 
announced a special offer for visitors 
of the Abu Dhabi International Hunting 
and Equestrian Exhibition 2025. This in�
cludes discounts of up to 30% on its in�
novative products, representing a 20% 
increase over the discounts available in 
the previous edition.

Innovative Air-to-Water Technology
The company proudly presented its 
cutting-edge GENius technology at its 
exhibition stand, designed to produce 
pure drinking water by converting at�
mospheric moisture into potable water, 
thereby simulating the natural process 
of water droplet formation. This inno�
vative technology introduces air into 
specialized filters that undergo three 
distinct stages of filtration. Afterward, 
specific minerals are added to create 
100% alkaline water with a pH level of 
7.5.
Amr Ismail, the company’s marketing 
manager, highlighted that this technol�
ogy represents a major advancement 

in reducing dependence on traditional 
water sources. It supports the UAE’s sus�
tainability efforts while offering cost-ef�
fective solutions to global water scar�
city by utilizing abundant air resources.

Flexible production meets various 
needs.
Ismail explained that the technology 
needs a humidity level of at least 20% 
and a temperature of at least 15°C 
(59°F) to function effectively. He men�
tioned that the company manufactures 
seven different units, which can pro�

duce between 20 and 6,000 liters of wa�
ter per day.
Mahua provides water-from-air gen�
erators in a range of sizes, designed for 
domestic, industrial, and institution�
al applications, including exhibitions 
and commercial use. Additionally, the 
company has launched an innovative 
refinery utilizing the same technology, 
capable of producing up to 10 liters 
of water per day and equipped with a 
1.2-liter clean water tank. This system 
guarantees high water quality through 
a chemical-free process

14
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Retaj showcases its fragrance at ADIHEX
Offering three prizes to visitors

Retaj returned to the Abu Dhabi International Hunting 
and Equestrian Exhibition (ADIHEX) for the second
consecutive year, this time as a sponsor “Perfume Sponsor” 
The exhibition is organized by the ADNEC Group in part�
nership with the Emirates Falconers’ Club.

Hilal Al Shamsi, the company owner, stated that this shift fol�
lows the success of the last edition, which drew hundreds of 
thousands of visitors, prompting Retaj to strengthen its pres�
ence at this record-setting exhibition.

Awards and raffles
Al Shamsi announced that the company, with 12 years 
of experience in oud and saffron, is hosting three raffles 
at the exhibition. Customers receive a raffle coupon for 
every AED 50 spent, with cash prizes up to AED 5,000. 
The first raffle has already taken place; the second will 
occur before the exhibition ends, and the final one will 
be held on the last day.
He mentioned that the company received recognition 
during the session. The past year surprised visitors by 
offering a car as a prize to buyers at its stand.

Perfumes for all tastes
Al Shamsi emphasized Retaj’s valuable participation 
in the event, noting that it allows for broader audi�
ence engagement. He acknowledged the challenge 
of diverse consumer preferences, stating, “We have 
showcased a collection that caters to all tastes, fea�
turing authentic Arabic perfumes, sweet-scented 
options, and unisex fragrances.”
The Retaj stand showcases exquisite varieties of oud, 
a fragrance that is deeply embedded in Emirati cul�
ture, recognized as a vital aspect of daily traditions 
and a symbol of authenticity. By participating in the 
exhibition, the company aims to strengthen its pres�
ence in Souk Al Tayeb and offer visitors a refreshed 
sensory experience that beautifully merges the
essence of heritage with contemporary innovation.

12 adihex.com
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 Mobile Caravans and Motorhomes
Smart Designs Combining Sustainability with Modern Technology  

Visitors to the caravan and motorhome pavilion at the Abu 
Dhabi International Hunting and Equestrian Exhibition 
(ADIHEX) will observe numerous exhibits adorned with 
“Sold” signs in both Arabic and English. This serves as a tes�
tament to the success of the exhibiting companies in meeting 
one of their primary objectives: effectively marketing their 
offerings and finalizing sales. Additionally, these companies 
aim to enhance their market presence and strengthen their 
networking opportunities.

Caravan and motorhome companies offer modern solu�
tions for individuals seeking freedom and comfort in travel 
or temporary accommodation. By combining sustainable 
designs with advanced technology, they offer fully equipped 
units tailored to various needs and budgets, ranging from 
economical to luxury options, while ensuring quality, safety, 
and comfort.

These companies offer a unique mobile housing experience 
for outdoor enthusiasts and those needing flexible solutions 
near work sites. They showcase their products, highlighting 
the industry’s growth both locally and internationally. The 
exhibition, organized by ADNEC in partnership with the 
Emirates Falconers’ Club, enriches.

Master Traila
Master Traila showcased a variety of 
caravans at their exhibit, with Sales 
Manager Mohammed Sadr leading 
an informative tour. He highlighted the 
company’s 40 years of experience and 
the use of reinforced aluminum for its 
durability. Sadr also emphasized Mas�
ter Traila’s commitment to localizing 
the caravan industry and providing 
high-quality Emirati products tailored 
to customer needs.

Bliss Mobil
Bliss Mobil represented the Nether�
lands at the exhibition with its impres�
sive “exploration” vehicle, designed to 
navigate diverse terrains such as de�
serts, forests, and mountains. Valued 
at around AED 2.4 million, it features 
advanced technology built to with�
stand various climatic conditions. An 
engineer detailed its capabilities, while 
Bliss Mobil officials emphasized their 
commitment to exploring new region�

al markets and appreciated the strong 
engagement from Gulf citizens on their 
digital platforms.

Gulf Caravans
Dubai-based Gulf Caravans show�
cased a variety of American and Chi�
nese-made caravans, along with spare 
parts, at their third exhibition. Owner 
Hamad Al Falasi noted that the strong 
turnout demonstrated visitors’ confi�
dence and intent to make a purchase. 
He emphasized that exhibitions are 
crucial for supporting companies and 
increasing their local market presence.

Solid Innovations
Solid Innovations participated for the 
third time, showcasing caravans pro�
duced in the UAE that use aluminum 
instead of fiberglass. This choice en�
hances resistance to corrosion and 
extreme climatic conditions, thereby 
extending the lifespan of the caravans. 
Taghlib Al-Khairat, the company’s di�
rector, highlighted that the exhibition 
provides substantial marketing oppor�
tunities for promoting their products. 
He observed a significant growth in the 
caravan industry, evident in the rising 
demand, and noted a strong turnout 
at their pavilion. He also commended 
the event for its excellent organization.
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GAC sponsors the Abu Dhabi Interna�
tional Hunting and Equestrian Exhibi�
tion (ADIHEX), allowing participants 
to close deals and participate in vari�
ous business and cultural activities ex�
changes.
GAC is proudly displaying two of its 
newest models to the public at the ex�
hibition organized by the Abu Dhabi 
National Exhibition Company (AD�
NEC) and the Emirates Falconers’ Club. 
Ali Nizam, Assistant Sales Manager at 
Gargash Group’s Abu Dhabi branch, 
commented,“We were eager to partic�
ipate in the exhibition and to serve as 
one of the sponsors, particularly con�
sidering that the visitors have a keen 
interest in the automotive sector.”

Public attraction
Ali Nizam remarked, “We are showcas�
ing two GAC vehicles in our pavilion, 
including a fully electric model and an 
off-road vehicle designed for desert 
driving. The electric vehicle is one of 
GAC’s best-sellers in China.” He added, 
“The exhibition provides a great op�
portunity to unveil the Desert Raider, 
which can navigate sandy conditions 
and includes a tent and overhead stor�
age. It has attracted positive interest, 
even though it isn’t available in our in�
ventory yet.”

Monitoring and interaction
Nizam noted: “This marks our second 
participation in the exhibition, and 

since our initial involvement, the vehicle 
has garnered significant interest from 
a large number of customers. 
“The positive interaction we’ve wit�
nessed from the audience regarding 
our product has been quite gratifying.”
He pointed out that China now rep�
resents approximately 30% of global 
car production and primarily supplies 
parts to numerous international car 
brands. “As the agents for GAC, which 
operates the oldest factory in China, 
established in 1948, we are proud to 
highlight that since 2009, it has been 
manufacturing Toyota and Honda ve�
hicles tailored specifically for the Chi�
nese market. Nizam also emphasized 
that for the past three years, there has 
been a consistent acknowledgment 
that Chinese cars offer exceptional 
features and competitive pricing,” said 
Nazim.
He emphasized the importance of their 
participation in the exhibition, saying, 
“At the exhibition, we monitor people’s 
reactions and interactions with the ex�
hibits. Exhibitors can determine wheth�
er they can continue in the market or 
not. Our participation has helped us 
identify the key points that customers 
want in terms of accessories and other 
features.”

GAC showcases its latest cars at ADIHEX
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Hunting and Safaris offer adventure 
seekers the chance to explore the wild, 
with specialized companies providing 
unique experiences in Africa, America, 
and Australia. These excursions com�
bine the thrill of adventure with the 
beauty of untouched nature, allowing 
hunters and nature enthusiasts to cre�
ate unforgettable memories, whether 
chasing gazelles or observing lions in 
their habitats.
Safari companies created a magical 
ambiance at the Abu Dhabi Interna�
tional Hunting and Equestrian Exhibi�
tion (ADIHEX), showcasing their exper�
tise. Delegations from Africa, America, 
Europe, and Australia presented their 
offerings to those seeking hunting and 
safari adventures, competing to at�
tract visitors to their stunning tourist 
destinations.

Elite Escape
Qatari Elite Escape participated in the 
exhibition to promote its services for 
hunting and adventure enthusiasts. 
The company organizes trips to South 
Africa, Kenya, Mozambique, Rwanda, 
and Madagascar, managing every 
detail from airport arrival to return. 
This includes selecting trip locations,
determining allowed hunting species, 
and estimating costs based on the
requested services.

Sand Riva Valley
Sand Riva Valley, a South Africa

company, showcased its offerings at 
the exhibition to attract those inter�
ested in hunting and safaris. South 
Africa boasts stunning landscapes in 
Cape Town, wildlife tours in Kruger 
National Park, and beautiful beaches 
in Durban, along with rich culture and 
history. Dr. Yaqoub Musa emphasized 
that the company offers premier ser�
vices, including accommodations in 
luxurious seven-star hotels, transpor�
tation, and hunting permit issuance, 
with prices varying by service type.

Premier Company
Premier Company invites visitors to ex�
plore the beauty of Montana, known 
for its majestic mountains and nation�
al parks. At their exhibition stand, they 
offer enticing travel packages that 
include hotel reservations, hunting 
permits, and access to prime hunting 
grounds for mountain lions and black 
bears. They also provide taxidermy 
services for trophy preservation and 
offer rare horses for sale, along with in�
semination and crossbreeding services.

M Lando Company
M Lando Company has focused its ef�
forts on organizing hunting and safari 
trips in Zimbabwe, a country celebrat�
ed for its stunning waterfalls, pictur�
esque valleys, and wildlife-rich plains. 
Brian, the company representative, 
emphasized that Zimbabwe is an ide�
al destination for hunting enthusiasts. 
He noted that the company operates 
a hotel and has cultivated extensive 
relationships that enhance the overall 
experience for visitors, ensuring all ar�
rangements are made for a memora�
ble and enjoyable journey.

Hype of the Hunt
Hype of the Hunt has nine years of ex�
perience organizing hunting trips in 
New Zealand, known for its excellent 
deer hunting. Barak Hadid mentioned 
that the company handles everything 
except airfare, with prices depend�
ing on the trip details, and visitors can 
choose their preferred deer type.

Exclusive Company
In this context, Exclusive Company 
from Tanzania took part in the exhibi�
tion, showcasing its range of services. 
The company specializes in organizing 
safari and hunting trips for individuals 
and families. Representatives high�
lighted that Tanzania is a distinctive 
tourist destination, offering a blend 
of wildlife adventures and stunning 
beaches, along with renowned attrac�
tions such as Serengeti National Park 
and Mount Kilimanjaro.

Al Sandiwi Company
Al Sandiwi Company, which is licensed 
in both the UAE and South Africa, dis�
tinguishes itself through a partner�
ship with Yalla Hand Company in Ras 
Al Khaimah. Together, they organize 
hunting and safari trips to destinations 
such as Cape Town, Botswana, Victoria 
Falls, and Tanzania. Ahmed Riad high�
lighted that the purpose of their partic�
ipation is to provide diverse packages 
for hunting and adventure enthusiasts. 
He noted the significant turnout at the 
company’s stand, driven by the variety 
of offerings and destinations available.

Hunting and Safari Trips
Unique experiences transporting visitors from the wilderness to
ADIHEX pavilions
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This year’s Abu Dhabi International 
Hunting and Equestrian Exhibition 
(ADIHEX) introduced four new sec�
tors, enhancing the overall value of 
the event: Knives, Saluki, Souq, and 
Camels. With these additions, the to�
tal number of sectors has risen to 15. 
The new sectors received widespread 
acclaim from visitors, exhibitors, and 
heritage enthusiasts alike, as they 
presented a comprehensive portrayal 
that harmonizes ancient authenticity 
with modern demands. Many attend�
ees saw the inclusion of these sectors 
as a sign of the exhibition’s growth and 
its ability to reach a wider audience, 
thanks to ADNEC’s careful organiza�
tion with the Emirates Falconers’ Club.

Knives: From past symbolism to
modern innovations
Knives have been essential tools in the 
heritage of the UAE and the Gulf. The 
creation of a dedicated knife sector 
has been well-received. Mohammed Al 
Amiri, General Manager of Tamreen, 
noted that knives still hold significant 
value in people’s lives, despite their 
evolving uses.

Abdulsalam Al Amiri, the Sales Man�
ager, highlighted their pavilion’s rare 
artifacts, including a 10,000-year-
old knife by Nicole Pyle and pieces by 
William Harvey and Japanese sword�
smith Mitsuda. The display also fea�
tures local products like Saleh Knives 
and Daggers. Visitor Hamad Halis Al 
Neyadi noted that the dedicated knife 
section added an authentic heritage 
aspect to the exhibition. Abdullah Sul�
tan mentioned the strong interest in 
this sector, calling it a successful en�
hancement. Visitor Hamad Ahmed ex�
pressed his purpose for attending was 
to acquire unique antique knives with 
heritage significance.

Camels: A symbol of patience and 
Emirati authenticity
Camels are significant in Emirati cul�
ture, symbolizing strength and endur�
ance. The dedicated camel sector at 
the exhibition highlights its importance 
to national identity and the local econ�
omy. 
Dr. Abdulaziz Mahmoud Matar noted 
that this focus showcases the exhibi�
tion’s diversity, mentioning the Ad�

vanced Scientific Group’s participation 
in cloning, infertility treatment, and 
embryo transfer.
Tawfiq Al Balushi, Director of the 
CEO’s Office at Ebel, emphasized the 
company’s commitment to the com�
munity by showcasing its natural camel 
leather products. He emphasized that 
camels are highly valued by Emiratis 
and Gulf citizens, representing a vital 
part of their heritage and history.

The Saluki: The Arabian Hunting Dog 
and Ancestors’ Trust
The exhibition featured a segment 
on the Saluki, one of the oldest dog 
breeds, which is closely tied to the Ara�
bian Desert. Known for its incredible 
speed of up to 80 kilometers per hour, 
the Saluki is also noted for its loyalty to 
its owner, depending on them for food 
instead of hunting.
Exhibitor Abdul Jalal Ismina explained 
that Dalma Farm is committed to pro�
ducing purebred Arabian  Salukis. 
Mohammed Khaled Abu Mohammed 

noted that while crossbreeding has en�
hanced the dog’s speed, it has also re�
sulted in the loss of essential traits such 
as patience and endurance.
Visitors demonstrated significant in�
terest in this sector, particularly Saeed 
Faisal Al Ketbi, who shared that he 
owns 27 Salukis, all of which he has 
gifted to his friends. He emphasized 
that the exhibition offers an excellent 
opportunity for breeding enthusiasts.
Visitor Maktoum Mohammed con�
firmed that he visited the exhibition 
specifically to buy a new dog to en�
hance his interest in hunting.

The Market: A Platform for Popular 
Trading and New Experiences
The “Market” has become a highlight 
at the exhibition, allowing companies 
to connect directly with the public. Al 
Mandoos Company expanded its pa�
vilion for the increased turnout, while 
Mohammed Murad of Liwa Dates 
highlighted the market as a great op�
portunity to showcase their products. 

Khadija Ishaq of Legions noted the 
popularity of their perfume, incense, 
and saffron offerings.
Rajab Mohammed Ahmed Ali from Al 
Diwaniya Palace noted that there is a 
high demand for Omani sweets, cof�
fee, and incense. Meanwhile, Saeed 
Al Shamsi from Reemiya mentioned 
that their participation marks a shift 
from online marketing to direct en�
gagement with the public.
Hani Saeed of Misk Al Khulud praised 
the market as a successful initiative 
that added new dimensions to the ex�
hibition. Youssef Tariq noted that his 
company displayed ghee, honey, and 
Maamoul to boost visibility.
Visitor Fahad Masoud noted he 
bought a shemagh at the exhibition 
and appreciated the diverse products 
offered, which enhanced the event’s 
global appeal.

Heritage and Innovation
The exhibition, with its diverse offer�
ings and unique features, has effec�
tively combined heritage and inno�
vation, providing visitors with a rich 
experience that caters to the passions 
of hobbyists while also expanding 
opportunities for companies and in�
terested parties. ADIHEX has once 
again demonstrated that it transcends 
a mere commercial or entertainment 
event; it serves as a cohesive cultural, 
heritage, and economic platform that 
seamlessly integrates the past with the 
present, fostering a strong connection 
to the future.

4 new sectors
combine heritage with modernity
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ADIHEX appeals to a diverse range
of interests
The Abu Dhabi International Hunting and Equestrian Exhibition continues to reinforce its position in its 

current edition. As one of the region’s most significant cultural and heritage events, the exhibition expe-

rienced an impressive public turnout, with attendees filling the halls and corridors from the very moment 

it opened. Visitors of all nationalities and ages convened under its roof, drawn by the rich experiences 

and diversity represented across the fifteen sectors featured this year.

The exhibition has become a cherished daily destination for thousands. Families visit for enjoyable discov-

ery, while others explore the heritage of hunting, equestrianism, and traditional sports. Unique shopping 

opportunities abound in the knives, saluki, camel, arts, and souk pavilions. Additionally, government 

initiatives have drawn a diverse audience interested in sustainability and heritage preservation.

Public attendance goes beyond merely interacting with the pavilions; it encompasses engaging in various 

activities and competitions organized by the exhibition management, enriching the experience with ad-

ditional excitement and a competitive spirit. These include contests for the most beautiful falcon burqa, 

the finest Saluki dog, and a Nabati poetry competition, alongside cultural and educational activities 

designed for children and youth.

The falcon and camel auctions attracted large crowds, boosting the exhibition’s reputation as both a 

commercial and heritage platform. This event transcends traditional boundaries, blending culture, knowl-

edge, shopping, and entertainment while showcasing the authenticity of Emirati heritage and its global 

openness.

The bustling hallways and dynamic interactions between visitors and exhibitors reaffirm the exhibition’s 

status as a premier global destination, catering to diverse passions and offering an unforgettable

experience.

ADNEC Group Venues, 
Welcoming the World

ـــك، ـــة أدني ـــز مجموع  مراك
تـرحـــــــب بـالــعـالـــــم
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